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Objetivo de la Presentación

Plantear el diseño de una política pública,
mediante rebajas y/o exenciones
tributarias temporales que promueva la
formalización de las microempresas
informales con el fin de acercarlos hacia las
herramientas de fomento disponibles.



Algunos Datos de las 
Microempresas

 Empresas cuyas ventas netas anuales son inferiores
o iguales A 2.400 uf.

 De las 1.400.000 unidades productivas que
componen el universo de las microempresas, se
estima que el 50% son microempresas
informales, es decir, no cuentan con inicio de
actividades, ni pagan impuestos, ni son capaces de
contratar a sus trabajadores.



Algunos Datos de las 
Microempresas

 Las fuentes de capacitación para este tipo de
microempresa así como la oferta disponible de
servicios financieros, son aún muy insuficientes.

 En Atacama al 2006, el SII registra un total de 9.301
microempresas formales, de las informales no
existe ningún catastro, salvo las que han pasado
por algún apoyo de FOSIS u otros dedicados al
sector.



Algunos Datos de las 
Microempresas

 Las empresas de menor tamaño son flexibles para
adaptarse a cambios en los mercados.

 Poseen una gran capacidad de generar empleo.

 Destacan por su capacidad de generar empleos y
un nivel de ingresos básicos.



Algunos Datos de las 
Microempresas

 Los ingresos promedio de los ocupados por la
microempresa son significativamente menor que
el ingreso promedio del total de la fuerza laboral.

 Las microempresas poseen escasa disponibilidad
de capital, lo cual les impide adquirir la
maquinaria necesaria para ejecutar sus
operaciones, haciendo
uso intensivo de mano de obra.



LIMITANTES MICROEMPRESAS 
FORMALES. De acuerdo a datos de la

Agencia Regional de
Desarrollo Productivo, las
microempresas formales
tienen bastantes limitantes,
las que se intensifican en el
caso de las microempresas
informales.

Bajo acceso a financiamiento

Debido a la imposibilidad de
demostrar de manera
fidedigna los ingresos, o
simplemente porque no
cumplen con los requisitos
básicos, como lo son contar
con inicio de actividades, 1 o
2 balances o los últimos 12
IVA.



Las Microempresas antes de contar con apoyo.



Las Microempresas antes de contar con
apoyo.



Sra. Delia Uniformes: En 1997, partió
como informal, dedicándose solo a la
confección de uniformes escolares. Tenían
una maquina prestada y otra arrendada,
además encargaban servicios a terceros,
en corte y costura.

El 99 inicio de actividades, aumenta su
cartera de clientes, y comienzan a ofrecer
sus servicios a empresas. Orica, Prohens,
Panadería industrial, Compañía
Contractual Minera Candelaria entre
otros.

Algunos Ejemplos Exitosos



Cultivo de Gracilaria Hernán Freres

Con el Apoyo de CORFO, al cual pudo
acceder gracias a que contaba con inicio
de actividades, el empresario ha
diversificado su empresa, esto por que
además del cultivo de Gracilaria y los
servicios marítimos que realizaba, se
incluyeron los servicios de extintores.
Uno de sus últimos proyectos es la
implementación de un hatchery para la
producción del alga Macrocystis pyrifera
conocido comúnmente como “Huiro”.

Algunos Ejemplos Exitosos



Las Microempresas Informales En Chile 
y la Región de Atacama

 De acuerdo con datos de INDAP, el 90,2% de las
empresas del país corresponden a microempresas, ese
90,2% se distribuye en un 45,6% de estas
corresponden a microempresas informales, y un 44,7%
son microempresas formales.



Las Microempresas Informales En Chile 
y la Región de Atacama



 En la Región de Atacama, Según el SII, hasta el año 2005
existían 9563 microempresas formales, con ventas menores
a 2400 UF, al agrupar estas empresas según su nivel de
ventas se diferencian 4 grupos.

Las Microempresas Informales En Chile 
y la Región de Atacama

CONSOLIDADO DE EMPRESAS PERIODO COMERCIAL 2005
TRAMOS (INFORMACIÓN 2005 SII)

Región Tramo Ventas en UF
2005
Nº Empresas

2009*
Nº Empresas

Tercera 0: Sin ventas 0 1.568 1.753

1: Microempresa 0 200 3.694 4.130

2: Microempresa 200 600 2.121 2.371

3: Microempresa 600 2.400 2.180 2.437

Total Microempresas 9.563 10.692



 La tasa de crecimiento anual del numero de
Microempresas es del 2.83%(evolución efectiva
periodo 2001 y 2005).

 Para el 2009 el numero estimado de microempresas
formales es de 10.692 y 3.956 informales. Con una tasa
de informalidad del 37% (Encuesta Caracterización de
Microempresas en Atacama 2002).

 Se estima que el número total de Microempresas en la
actualidad es de 14.649.

Las Microempresas Informales En Chile 
y la Región de Atacama





 Si se logra formalizar al menos un número importante
de estas (50%), la recaudación impositiva de atacama
podría bordear un aumento de mil millones de pesos
anuales.

 El gran impedimento existente para no realizar el
inicio de actividades es el costo que involucra el
cancelar los impuestos, patentes, contador y otros
costos asociados al proceso de formalización, como lo
es la inversión en infraestructura a fin de la obtención
de autorización sanitaria, patentes y permisos.

LA EXCUSA PARA NO FORMALIZAR



¿Qué implica la informalidad?
 No se cuenta con apoyo financiero, ya que la banca

tiene como requisito fundamental el contar con el
inicio de actividades, inclusive solicitan 1 o dos
balances para proceder a otorgar algún tipo de crédito.

 Existen variados instrumentos de fomento productivo
que están enfocados solamente para empresas
formales. CORFO, SERCOTEC y SENCE
primordialmente.



Propuesta
 Promover la formalización empresarial mediante una exención 

tributaria.

 Contabilizar pero no cancelar los impuestos que se devenguen, 
por un periodo de 1 o 2 años, para empresas que durante dichos 
periodos mantenga ventas inferiores a las 2.400 uf anuales.

 Al cabo de 2 años, estas empresas pagarán sus impuestos 
normalmente, pero desde un principio pudieron acceder a los 
beneficios existentes en los instrumentos de fomento productivo.

 Al cabo de 1 a 2 años estas empresas podran acceder a la banca 
en condiciones normales.

 Luego del tiempo de subsidio a los impuestos devengados, se 
entra al régimen normal. 

 Se prevé que la recaudación impositiva aumente hasta en $1.831 
millones anuales en la región de Atacama. 



CONCLUSIONES
 CORFO, presenta muy pocas alternativas para las

microempresas Informales, ya que la mayoría del apoyo
esta dado para empresas formales.

 SERCOTEC, presenta algunas otras alternativas de apoyo a
microempresas informales, tales como capital semilla, y
programas de formación de competencias.

 SENCE, las empresas informales no tienen posibilidad de
acceder a capacitación, ya que es mediante franquicia
tributaria. además debe tener al menos un trabajador con
contrato, dejando fuera a muchas microempresas que si
bien son formales (cuentan con inicio de actividades), no
cuentan con empleo formal.
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